
Camera di Commercio Industria 
Artigianato e Agricoltura del 
Nord Sardegna – sede di Sassari 

Relatore:  

Felice La Tegola 
 
Consulente in Finanza Agevolata 
6 maggio 2022 
 

Fondo Impresa 
Femminile 



Caratteristiche principali del Fondo impresa femminile: 

 Obiettivi del Fondo 

 Dotazione finanziaria 

 Beneficiari  

 Settori ammessi 

 Tipologia ed intensità delle agevolazioni 

 Spese ammissibili 

 Assistenza tecnico gestionale 

 Come scrivere il piano d’impresa  

 Il percorso per ottenere le agevolazioni e i criteri di valutazione 

 Modalità di presentazione della domanda 

 

Gli argomenti trattati 



Obiettivi del Fondo 

 Promuovere e sostenere su tutto il 
territorio nazionale  
 Nascita di nuove imprese 

femminili (meno di 12 mesi) 
 Sviluppo e consolidamento di 

imprese femminili esistenti (da 
più di 12 mesi) 

 
 Diffondere i valori 

dell'imprenditorialità e del lavoro 
tra la popolazione femminile 
 

 Massimizzare il contributo 
quantitativo e qualitativo delle donne 
allo sviluppo economico e sociale del 
Paese 



La dotazione finanziaria per l'imprenditoria femminile  

PNRR investimento 1.2 “Creazione 
di imprese femminili” - Missione 5 

€ 100 
milioni ON 

€ 100 
milioni 
Smart&Start 
Italia 

Legge bilancio 2021 
capo II e III + capo V 
(education) + PNRR 

200 milioni 
Fondo 

impresa 
femminile 



Una dotazione complessiva di 193,8 milioni 

Avvio di 
impresa 

• 47 milioni 

• Riserva PNRR 
per il SUD 15,5 
milioni 

Ampliamento o 
consolidamento 

• 146,8 milioni 

• Riserva PNRR 
per il SUD 48,5 
milioni 

 

Il 25 % dell’intera dotazione finanziaria è riservata 
alle micro e piccole imprese 



Beneficiari 

Cooperative o società di persone: con 
almeno il 60% di donne socie 

Imprese individuali: con titolare donna 

Lavoratrici autonome 

Società di capitale: almeno 2/3 delle quote e 
dei componenti degli organi di 

amministrazione in capo a donne 

Persone fisiche (per conto dell’impresa 
costituenda) 



I settori ammissibili 

Fornitura di servizi, in qualsiasi 
settore 

Turismo 

Commercio 

Produzione di beni nei settori 
dell’industria, dell’artigianato e della 
trasformazione dei prodotti agricoli 



 macchinari 

 impianti 

 attrezzature 

 opere edili (ristrutturazioni) per un max 30% delle spese 
complessivamente ammissibili 

 

 

Spese ammissibili 

Immobilizzazioni materiali 

Solo se strettamente necessarie e funzionali al progetto di impresa 



 

 

 software 

 consulenze/know capitalizzabili 

 brevetti 

 licenze 

 marchi 

 

 

 funzionali ai processi portanti della gestione aziendale 

 

 

 

Spese ammissibili 

Immobilizzazioni immateriali 

Servizi in cloud 

Solo se strettamente necessarie e funzionali al progetto di impresa 



 assunto - a tempo determinato o indeterminato - dopo la data di presentazione della 
domanda e impiegato nella realizzazione del progetto 

 

 

 materie prime 

 materiali di consumo 

 servizi 

 affitti, noleggi e leasing 

 per un max 20% delle spese complessivamente ammissibili (o 25% per imprese con >36 
mesi) 

Spese ammissibili 

Personale dipendente 

Capitale circolante 

Solo se strettamente necessarie e funzionali al progetto di impresa 



Imprese Progetti Importo % di 
copertura  

Forma di 
aiuto 

Imprese da 
avviare o con 
meno di 12 
mesi 

Fino a 100.000 
€ 

Max 50.000 € Da 50 ad 80 % 
(90% se 
disoccupate) 

Fondo 
perduto + 
tutoring/ 
assistenza 
tecnica 

Imprese 
da avviare o 
con meno di 
12 mesi 

Da 100.000 a 
250.000 € 

Max 125.000 
€ 

50% Fondo 
perduto 
+ tutoring/ ass
istenza tecnica 

Avvio di impresa 



Imprese Progetti Importo % di 
copertura  

FORMA DI 
AIUTO 

Imprese 
costituite da 
più di 12 mesi 

Fino a 400.000 
€ 

Max 320.000 
€ 

80% Fondo 
perduto  e 
finanziamento 
a tasso 0 + 
tutoring/ 
assistenza 
tecnica 

Ampliamento o consolidamento 



Anzianità 
dell’impresa 

Progetto 
imprenditoriale 

Di cui capitale 
circolante 

Copertura Incentivo concesso 

Da avviare o con 
meno di 12 mesi 

€ 30.000 20% pari a 6.000 80% € 24.000 a fondo perduto 

€ 62.500 20% pari a € 12.500 80% € 50.000 a fondo perduto 

€ 100.000 20% pari a € 20.000 50% € 50.000 contributo a fondo 
perduto 

€ 250.000 20% pari a € 50.000 50% € 125.000 contributo a fondo 
perduto 

Tra 12 e 36 mesi € 400.000 20% pari a € 80.000 80% € 320.000 di cui: 
• € 160.000 a fondo perduto 
• € 160.000 finanz. a tasso 0 

Oltre 36 mesi € 400.000 25% pari a € 100.000 (*) 80% € 320.000 di cui: 
• € 80.000 a fondo perduto a titolo 
di circolante 
• € 120.000 a fondo perduto 
• € 120.000 finanz. a tasso 0 

Oltre 36 mesi € 100.000 25% pari a € 25.000 (*) 80% € 80.000 di cui: 
• € 20.000 a fondo perduto a titolo 
di circolante 
• € 30.000 a fondo perduto 
• € 30.000 finanziamento a tasso 0 

Qualche esempio 



 

 

 Accompagnare nell’utilizzo delle agevolazioni 

 Supportare nel predisporre le richieste di erogazione del finanziamento o altra 
documentazione di progetto 

 Trasferire competenze specialistiche 

COME? 

 Pianificando con il tutor almeno 4 incontri online e uno in presenza presso l’impresa 

 Partecipando a webinar 

 Contattando il tutor on demand 

 

 

 a copertura del 50% del costo sostenuto per l’acquisto di servizi di marketing o 
comunicazione strategica 

Assistenza tecnico gestionale 

Assistenza di un tutor 

Voucher di 2.000 € 



Le caratteristiche del piano di impresa 

• Descrivere l'idea imprenditoriale 

• Trasforma i bisogni in soluzioni 

• Si fonda sulle competenze del team 

• È realizzabile nei 24 mesi 

• È sostenibile economicamente e finanziariamente 



I principi di redazione del piano di impresa 

•Completo  

•Coerente 

•Comprensibile 



I contenuti del piano di impresa 

• Descrizione l'idea imprenditoriale 

• Analisi del mercato di riferimento 

• Strategie aziendali 

• Aspetti tecnico-produttivi, organizzativi e economico-finanziari 

• Soluzioni ad alta tecnologia e/o innovazioni 



 

 

 

 Che cosa voglio offrire ? Perché? 

 Motivazioni e opportunità 

 Quale prodotto/servizio propongo? 

 Come si differenzia rispetto a ciò che già offre il mercato? 

 Grado di sviluppo 

 

 

 Chi? Risorse interne ed esterne coinvolte stabilmente nel progetto e in 
possesso delle competenze 

 Visione comune 

 

Descrizione dell'idea imprenditoriale 

Sintesi dell'idea imprenditoriale 

Team imprenditoriale coinvolto 



 

 

 

 

 a chi rivolgiamo la nostra offerta? Quanti clienti e dove? 

 

 

 

 Chi sono i concorrenti?  

 Cosa fanno?  

 Punti di forza e debolezza 

 

 

 

 Come funziona il mercato di riferimento? Quanto vale? Quanta parte del mercato si stima 
di poter intercettare? 

 

 

Analisi del mercato di riferimento  

Analisi del target 

Descrizione del mercato 

Posizionamento sul mercato 



 

 Quali obiettivi? In che modo intendo raggiungerli? Come sono 
organizzate le risorse ? 

 

 

 

 quale marketing mix e con quali fonti? Prodotto, prezzo, punto vendita, 
promozione e molto altro 

 Quali sono le strategie di ingaggio/ampliamento del target? 

 

 
Strategie aziendali 
 
Gli obiettivi 

Strategie commerciali  



 

 

 

 

 Fisiche, intellettuali e umane 

 

 

 Quali sono le attività strategiche 

 

 

 chi sono i nostri alleati? Perché sono strategici? 

 

 

 Evidenziare la normativa di riferimento: lo possiamo fare? Quali sono i tempi per poter 
ottenere le autorizzazioni necessarie? 

 

 

 

 

 

Aspetti organizzativi ed economico finanziari 

Risorse chiave 

Attività chiave 

Partner strategici 

Adempimenti e vincoli 

Aspetti economici e prospettive 
di sviluppo  



• Presentazione 

60 gg 
• Valutazione 

30 gg 
• Provvedimento di concessione 

24 mesi 
• Realizzazione del progetto e erogazione 

8 anni 
• Restituzione (per le imprese > 12 mesi) 

Il percorso per arrivare all'agevolazione 

Controlli 
automatici 

Verifica requisiti 
di ammissibilità  
Esame di merito  
Colloquio 

Max 2 SAL 



I criteri di valutazione del progetto imprenditoriale 

Presidio del processo produttivo 

Fattibilità e sostenibilità tecnico 
economica 

Impatto sociale, occupazionale, 
ambientale, valorizzazione del made in 

Italy 

Opportunità di mercato 

Team 



 Fa parte dell’iter di valutazione 

 

 Può essere svolto solo dalle imprese proponenti (no 
consulenti, no deleghe) 

 

 Verte su tutto il progetto imprenditoriale 

 

 È obbligatorio 

Il colloquio di valutazione 



 

 

 

 NUOVE IMPRESE -> dal 5 maggio 2022 (ore 10:00) 

 IMPRESE ATTIVE-> dal 24 maggio 2022 (ore 10:00) 

 N.B. nessuna precedenza acquisita o acquisibile 

 

 

 

 

 NUOVE IMPRESE -> dal 19 maggio 2022 (ore 10:00) 

 IMPRESE ATTIVE-> dal 7 giugno 2022 (ore 10:00) 

 

 

Presentare la domanda 

Compilazione 

Invio 



 

 

 

 identità digitale (SPID, CNS, CIE) 

 firma digitale 

 indirizzo di posta elettronica certificata (PEC) del 
legale rappresentante della società già costituita, oppure della 
persona fisica in qualità di socio o soggetto referente 
della proponente 

 

 

 

 

Presentare la domanda 

Per accedere 



I servizi di accompagnamento  

Webinar tecnici di accompagnamento 
alla presentazione della domanda  

Risposte su richiesta 

Incontri individuali  

Webinar informativi 



Grazie per l’attenzione! 


