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Gli argomenti trattati

Caratteristiche principali del Fondo impresa femminile:

= QObiettivi del Fondo

= Dotazione finanziaria e
= Beneficiari i&'}\\
)

= Settori ammessi
= Tipologia ed intensita delle agevolazioni

= Spese ammissibili

Assistenza tecnico gestionale

Come scrivere il piano d’impresa

Il percorso per ottenere le agevolazioni e i criteri di valutazione

Modalita di presentazione della domanda
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Obiettivi del Fondo

" Promuovere e sostenere su tutto il
territorio nazionale
= Nascita di nuove imprese
femminili (meno di 12 mesi)
= Sviluppo e consolidamento di
imprese femminili esistenti (da
pit di 12 mesi)

= Diffondere i valori
dell'imprenditorialita e del lavoro
tra la popolazione femminile

=  Massimizzare il contributo
quantitativo e qualitativo delle donne
allo sviluppo economico e sociale del
Paese
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La dotazione finanziaria per l'imprenditoria femminile

200 mlllOnl € 100
Fondo € 100 milioni
Impresa milioni ON Smart&Start
femminile Italia
-]
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Una dotazione complessiva di 193,8 milioni

Awvio di Ampliamento o
impresa consolidamento

e 47 milioni ¢ 146,8 milioni

e Riserva PNRR e Riserva PNRR
per il SUD 15,5 per il SUD 48,5
milioni milioni
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Beneficiari
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| settori ammissibili
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Spese ammissibili

®" macchinari
= impianti
= attrezzature

= opere edili (ristrutturazioni) per un max 30% delle spese
complessivamente ammissibili
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Spese ammissibili

= software

= consulenze/know capitalizzabili
= brevetti
= licenze

= marchi

|

= funzionali ai processi portanti della gestione aziendale
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Spese ammissibili

= assunto - a tempo determinato o indeterminato - dopo la data di presentazione della
domanda e impiegato nella realizzazione del progetto

= materie prime

= materiali di consumo
= servizi

= affitti, noleggi e leasing

= per un max 20% delle spese complessivamente ammissibili (0 25% per imprese con >36
mesi)
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Awvvio di impresa

Progetti % di Forma di
copertura aiuto

Imprese da Fino a 100.000 Max 50.000€ Da50ad80% Fondo

avviareocon € (90% se perduto +

meno di 12 disoccupate)  tutoring/

mesi assistenza
tecnica

Imprese Da 100.000a Max 125.000 50% Fondo

da avviare o 250.000 € € perduto

con meno di + tutoring/ ass

12 mesi istenza tecnica
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Ampliamento o consolidamento

Progetti % di FORMA DI
copertura AIUTO

Imprese Fino a 400.000 Max 320.000 80% Fondo

costituite da € € perduto e
piu di 12 mesi finanziamento

atasso 0+
tutoring/
assistenza
tecnica
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Qualche esempio

Anzianita Progetto Di cui capitale Copertura Incentivo concesso
dell'impresa imprenditoriale | circolante

Da avviareocon € 30.000
meno di 12 mesi
€ 62.500
€ 100.000
€ 250.000
Tral2 e 36 mesi € 400.000
Oltre 36 mesi € 400.000
Oltre 36 mesi € 100.000

7

20% pari a 6.000

20% pari a € 12.500

20% pari a € 20.000

20% pari a € 50.000

20% pari a € 80.000

25% pari a € 100.000 (*)

25% pari a € 25.000 (*)

80%

80%

50%

50%

80%

80%

80%

€ 24.000 a fondo perduto

€ 50.000 a fondo perduto

€ 50.000 contributo a fondo
perduto

€ 125.000 contributo a fondo
perduto

€ 320.000 di cui:
¢ € 160.000 a fondo perduto
¢ € 160.000 finanz. atasso 0

€ 320.000 di cui:

¢ € 80.000 a fondo perduto a titolo
di circolante

¢ £ 120.000 a fondo perduto

® €£120.000 finanz. a tasso 0

€ 80.000 di cui:

e € 20.000 a fondo perduto a titolo
di circolante

¢ € 30.000 a fondo perduto

¢ € 30.000 finanziamento a tasso O
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Assistenza tecnico gestionale

= Accompagnare nell’utilizzo delle agevolazioni

= Supportare nel predisporre le richieste di erogazione del finanziamento o altra
documentazione di progetto

= Trasferire competenze specialistiche
COME?
= Pianificando con il tutor almeno 4 incontri online e uno in presenza presso I'impresa

= Partecipando a webinar

= Contattando il tutor on demand

= a copertura del 50% del costo sostenuto per l'acquisto di servizi di marketing o
comunicazione strategica
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Le caratteristiche del piano di impresa

e Descrivere l'idea imprenditoriale

e Trasforma i bisogni in soluzioni

e Si fonda sulle competenze del team

e £ realizzabile nei 24 mesi

e F sostenibile economicamente e finanziariamente

A
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| principi di redazione del piano di impresa

e Completo

e Coerente

e Comprensibile }
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| contenuti del piano di impresa

e Descrizione l'idea imprenditoriale

e Analisi del mercato di riferimento

e Strategie aziendali

e Aspetti tecnico-produttivi, organizzativi e economico-finanziari

e Soluzioni ad alta tecnologia e/o innovazioni
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Descrizione dell'idea imprenditoriale

= Che cosa voglio offrire ? Perché?

= Motivazioni e opportunita
= Quale prodotto/servizio propongo?
= Come si differenzia rispetto a cio che gia offre il mercato?

= Grado di sviluppo

|
-

= Chi? Risorse interne ed esterne coinvolte stabilmente nel progetto e in
possesso delle competenze

= Visione comune
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Analisi del mercato di riferimento

= achirivolgiamo la nostra offerta? Quanti clienti e dove?

= Chisonoiconcorrenti?

= (Cosafanno?

= Punti di forza e debolezza

“
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= Come funziona il mercato di riferimento? Quanto vale? Quanta parte del mercato si stima
di poter intercettare?
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Strategie aziendali

= Quali obiettivi? In che modo intendo raggiungerli? Come sono
organizzate le risorse ?

= quale marketing mix e con quali fonti? Prodotto, prezzo, punto vendita,
promozione e molto altro

= Quali sono le strategie di ingaggio/ampliamento del target?
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Aspetti organizzativi ed economico finanziari

= Fisiche, intellettuali e umane

= Quali sono le attivita strategiche

= chisonoinostri alleati? Perché sono strategici?

* Evidenziare la normativa di riferimento: lo possiamo fare? Quali sono i tempi per poter

ottenere le autorizzazioni necessarie?
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Il percorso per arrivare all'agevolazione

"
e Presentazione
v,

e \/alutazione

Vs e Provvedimento di concessione
J

e Realizzazione del progetto e erogazione

e Restituzione (per le imprese > 12 mesi)
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| criteri di valutazione del progetto imprenditoriale




Il colloquio di valutazione

Fa parte dell’iter di valutazione

" Puo essere svolto solo dalle imprese proponenti (no
consulenti, no deleghe)

= Verte su tutto il progetto imprenditoriale

E obbligatorio
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Presentare la domanda

= NUOVE IMPRESE -> dal 5 maggio 2022 (ore 10:00)
= |IMPRESE ATTIVE-> dal 24 maggio 2022 (ore 10:00)

= N.B. nessuna precedenza acquisita o acquisibile

= NUOVE IMPRESE -> dal 19 maggio 2022 (ore 10:00)
= |[MPRESE ATTIVE-> dal 7 giugno 2022 (ore 10:00)
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Presentare la domanda

= identita digitale (SPID, CNS, CIE)
= firma digitale

" indirizzo di posta elettronica certificata (PEC) del
legale rappresentante della societa gia costituita, oppure della
persona fisica in qualita di socio o soggetto referente
della proponente
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| servizi di accompagnamento
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Grazie per l'attenzione!



